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درباره‌ی نویسنده

موریس آلتمن، اســتاد اقتصاد رفتاری و اقتصاد نهادی و رئیس دانشکده‌ی اقتصاد و 
مالیه‌ی دانشــگاه ویکتوریا در ولینگتون است. وی پیش از این در دانشگاه‌های کرنل، 
دوک، اســتنفورد و دانشگاه عبری اورشلیم پژوهشگر مهمان بوده است. همچنین بین 
ســال‌های 1994 تا 2009 استاد اقتصاد دانشگاه ساسکاچوان و مدیر گروه اقتصاد آن 
مرکز بوده اســت. آلتمن به‌عنوان عضو مهمان در هیئت‌مدیره کالج ســنت ادموند در 
دانشگاه کمبریج فعالیت کرده است. وی در دانشگاه استرلینگ در اسکاتلند، پژوهشگر 
مهمان و همچنین عضو ارسکین در دانشگاه کانتربری در شهر کرایست‌چرچ نیوزیلند 

بوده است.
موریس آلتمن طی سال‌های 2003 تا 2006 در جایگاه رئیس انجمن توسعه‌ی اقتصاد 
رفتاری )SABE( خدمت کرده است. وی در سال 2009 به‌عنوان رئیس انجمن اقتصاد 
اجتماعی انتخاب شد. آلتمن ســردبیر مجله‌ی Socio-Economics است. وی پیش 
از این کمک‌ســردبیر مجلــه‌ی of Economic Psychology بوده و همچنان عضو 

هیئت‌تحریریه‌ی این نشریه است.
آلتمن تاکنون بیش از هشــتاد مقاله‌ی داوری‌شــده در حوزه‌ی اقتصاد رفتاری، تاریخ 
اقتصــادی، روش‌شناســی و اقتصاد کلان تجربــی و چهار کتاب درمــورد نظریه‌ی 
اقتصادی و سیاســت عمومی منتشر کرده است. وی بیش از 150 سخنرانی بین‌المللی 
در موضوعات پیش‌گفته ارائه کرده اســت. همچنیــن آلتمن روی موضوعات تغییرات 
فنی درون‌زا، پیوندهای بین عدالت اقتصادی )حقوق بشــر(، قدرت، رشــد و توسعه‌ی 
اقتصادی و همچنین اهمیت نوع‌دوســتی، اخــاق و عمل متقابل در نظریه اقتصادی 

تحقیق می‌کند.
آقای آلتمن پروژه‌های بزرگی را نیز در حوزه‌ی اقتصاد آزمایشــگاهی رهبری می‌کند. 
یکی از این پروژه‌ها به بررسی نقش قیمت‌ها، درآمدها و متغیرهای اجتماعی در تعیین 
تقاضای مصرف‌کننده می‌پردازد. موضوع پروژه‌ی دیگر وی بررسی تأثیر بهبود شرایط 

کار بر میزان تلاش افراد و چگونگی تأثیر آن بر هزینه‌ها و سودآوری واحد است.



پیشگفتار

پر بیراه نیســت اگر بگوییم علم اقتصاد با انتشــار کتاب ثروت ملل آدام اسمیت متولد 
شــد و این کودک نوپا طی دویســت سال با چنان سرعتی مســیر رشد را پیمود که 
هیچ‌کدام از علوم ماقبل آن، چنین سرعتی را تجربه نکرده بودند. اگرچه علومی از قبیل 
روان‌شناسی، جامعه‌شناسی، انسان‌شناسی و سایر علوم نوین اجتماعی که با فاصله‌ای 
زیاد از علم اقتصاد متولد شدند نیز توانستند به‌سرعت مسیر ترقی را طی کنند، تفاوت 
اصلی این دو گروه در این اســت که علم اقتصاد هم‌زمان با رشد پیکره‌اش، به‌سرعت 
ساده‌سازی شد تا هم مستعد استفاده از ریاضیات در تبیین ساده‌ی نظریه‌ها باشد و هم 
توانمندی لازم برای مدل‌ســازی و انجام آزمون‌های تجربی گسترده را داشته باشد. با 

این کار، علم اقتصاد توانست به قدرت »تئوری‌زایی انبوه« دست یابد.
در این دوره، علم اقتصاد همچون کودکی می‌نمود که هم‌زمان با رشــد ســریع خود، 
کم‌کم کارکردن در دنیای واقعی را نیز می‌آموخت؛ این فرایند تا دو ســه دهه‌ی پایانی 
قرن بیستم همچنان ادامه داشت. کودکی را در نظر بگیرید که به‌سرعت رشد می‌کند 
‬و هم‌زمان با بزرگ‌شــدن جســمش، کارهای عملی و تجربی در دنیای واقعی را نیز 
فرا می‌گیرد؛ به‌مرور هرچه این کودک بزرگ‌تر شود و به کمال برسد، عطش بیشتری 
برای انجام امور عظیم‌تر، مهم‌تر و گســترده‌تر خواهد داشت و دقیقاً در همین مرحله 
اســت که شکست‌ها آغاز می‌شود. به این دلیلِ ساده که ابزارها و روش‌های کاربردی 
ایــن نوجوان، در واقع ابزارهای ســاده‌ی دوران کودکی بودند که برای حل مســائل 
ســاده‌ی همان دوران طراحی شــده بودند. این در‌ حالی اســت که در حوزه‌ی واقعی 
اقتصاد، مســائل و افق‌های تازه‌ای پدیدار می‌شد که مســتلزم به‌کارگیری ابزارهای 

نظری و تجربی پیچیده‌تر و پیشرفته‌تری بود.
مفهوم ساده‌سازی در علوم نیز همچون مفهوم ساده‌گرایی در کاربرد فناوری، به‌معنای 
استفاده از ابزارهایی است که کاربردشان راحت‌تر و دسترس‌پذیری‌شان آسان‌تر باشد. 
برای مثال، تقریباً همه می‌توانند از یک چاقوی معمولی به‌شکلی کاملًا ساده و راحت 
استفاده کنند و آنچه را می‌خواهند، با آن ببُرند و کارشان را راه بیندازند؛ اما وقتی پای 
جراحی‌های پزشــکی در میان باشد، دیگر استفاده از چاقوی معمولی جواب‌گو نخواهد 
بود و باید از چاقوهای پیشــرفته‌تر و دقیق‌تر استفاده کرد. برای طراحی چنین چاقویی 
باید از علومی همچون کالبدشناســی، عصب‌شناسی، مهندسی، رایانه، نانوفناوری و... 

کمک گرفت تا بتوان چنین ابزار دقیق و حساسی را ساخت. 
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ناگفتــه نماند که در دوران بحرانی پس از جنــگ جهانی دوم، پدیده‌های اقتصادی با 
ســرعتی چندبرابر رو به پیچیدگی گذاشتند. شــاید بتوان علت اصلی این پیچیدگی را 
در تحول سریع فناوری، رشد سریع اقتصادها و گسترش رابطه‌ی اقتصادهای مختلف 
با یکدیگر خلاصه کرد. علت این امر هرچه بود دیگر نمی‌شــد ماهیت این پیچیدگی 
را با همان چارچوب‌های ساده‌شــده‌ی پیشــین در علم اقتصاد تحلیل کرد. در نیمه‌ی 
دوم قرن بیســتم، تعداد زیادی از اقتصاددانان سعی داشتند به‌کمک همان روش‌های 
تحلیلی ســابق و از طریق پیچیده‌ترکردن مدل‌های ریاضی و بسط روش‌های کمّی، 
برای این پیچیدگی‌های روزافزون پاســخی بیابند. این اقدام آن‌ها شــبیه این بود که 
سعی کنیم چاقوهای قدیمی آشپزخانه را با صیقل‌دادن و سوهان‌زدن، تیزتر و ظریف‌تر 
کنیم؛ صدالبته که این روش، پاســخ‌گوی نیازهای تحلیلی نوین نبود. بنابراین با وجود 
پیچیده‌ترشدن مدل‌های ریاضی تدوین‌شده و توسعه‌ی کاربرد انواع روش‌های کمّی در 
اقتصاد متعارف، شکســت‌های تبیینی اقتصاد روز‌به‌روز بیشتر می‌شد و کاربرد نظریه‌ها 

محدود‌تر و محلی‌تر و خاص‌تر. 
این شکســت‌ها و محدودیت‌ها باعث شــد اقتصاددانان قرن بیســتم کم‌کم به‌دنبال 
آزمــودن رویکردهای تحلیلی و تجربی تازه‌تری باشــند و در مســیر خلق الگوهای 
روش‌شناختی )دیدمان = پارادایم( متفاوتی گام بردارند. اولین گروهی که پا به عرصه 
گذاشتند، اقتصاددانان نهادگرای قدیمی )مکتب اتریشی( بودند. این گروه ادعا می‌کرد 
که می‌خواهد علم اقتصاد متفاوتی را از نو بنا نهد. هرچند نقدی که بر اقتصاد مرســوم 
یا متعارف1 وارد می‌کردند جدی و قابل‌تأمل به نظر می‌رسید، طرح موردنظرشان بسیار 
گســترده‌تر از آن بود که بتوان با بضاعت آن روز جامعه‌ی علمی اقتصاد )نیمه‌ی اول 
قرن بیســتم( محقق کرد. همین تجربه باعث شــد تا اقتصاددانان دگراندیش نیمه‌ی 
دوم قرن بیســتم در نقد اقتصاد متعارف کمی فروتنانه‌تر رفتار کنند. این گروه کوشید 
و به‌صراحت اذعان کرد که در پی ابداع دیدمان تازه‌ای در اقتصاد نیســت؛ بلکه سعی 
دارد به‌کمک رویکردهای نوین، کاســتی‌های این حوزه را برطرف کند و در پی بهبود 

و ارتقای توانایی‌های تحلیلی و تجربی آن باشد.
بنابراین به‌تدریج، مجموعه‌ای از رویکردهای تحلیلی و تجربی در علم اقتصاد شــکل 
گرفت که در حال حاضر، آن‌ها را در گروه‌های مختلفی از قبیل اقتصاد آزمایشــگاهی، 
نظریه‌ی انتخاب عمومی، جامعه‌شناســی اقتصادی، اقتصاد سیاسی، اقتصاد اجتماعی،‌ 
اقتصــاد فیزیک، اقتصاد نهادگرای جدید، تاریخ‌ســنجی اقتصــادی و اقتصاد رفتاری 
می‌گنجانیم. هرکدام از این رویکردها، روند پیدایش و دوره‌های رشد سریعی را تجربه 
کرده‌اند. تمامی آن‌ها همچنان در مسیر رشد و تکامل به سر می‌برند و هیچ‌کدام هنوز 

 Conventional Economics معادل  متعارف«  »اقتصاد  و  مرسوم«  »اقتصاد  واژگان  کتاب،  این  ترجمه‌ی  در   .1‬
به کار رفته‌اند.

هشت
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به نقطه‌ی اوج نرسیده‌اند؛ نقطه‌ای که ممکن است از آن پس، به‌تدریج دیدمان تازه‌ای 
در اقتصاد آشکار شود و به بلوغ برسد. 

در حــال حاضر، در بین این رویکردها، اقتصاد رفتاری یکی از پرشتاب‌ترین‌هاســت و 
البتــه تمایز مهم و بنیادین تحلیل‌های این رویکرد بــا رویکرد اقتصاد متعارف نیز در 
این اســت که اقتصاد رفتاری بر نقطه‌ی کانونی یا یکی از فرضیات اصلی »هســته‌ی 
مقــاوم« علم اقتصاد متعارف، یعنی »عقلانیت« انگشــت می‌گــذارد. به‌طور خلاصه 
بایــد گفت: اقتصاد رفتــاری باور دارد که واحدهای اقتصادی )فــرد ـ خانوار ـ بنگاه( 
کــه در تحلیل‌های اقتصاد مرســوم، تصمیمات اقتصادی بنیادیــن را اتخاذ می‌کنند، 
‬برخلاف تصور اقتصاد متعارف، لزوماً »عقلانی« نیســتند. هرچند اقتصاد رفتاری هنوز 
به‌طــور کامــل »عقلانیت اقتصادی« را زیر ســؤال نبرده و فقط به معرفی شــواهد 
نقض‌کننده‌ای در این حوزه می‌پردازد و از ســوی دیگر، سعی دارد راهکارهایی نظری 
و توضیحاتی تکمیلی برای رفع این شواهد نقض‌کننده ارائه دهد، اگر با همین سرعت 
پیــش برود، پیش‌بینی می‌شــود که روزی بتواند فرضیــه‌ی »عقلانیت ابزاری« علم 
اقتصاد را به‌طور کلی منســوخ کرده و باطل اعلام کنــد و فرضیه‌ی دیگری به‌جای 
آن بنشــاند و باید گفت که آنجا، همان شــروع جدایی بین اقتصاد رفتاری و اقتصاد 
متعــارف خواهد بود که در صورت تداوم، به پدیدارشــدن دیدمان جدیدی در اقتصاد 

خواهد انجامید. 
پیش‌بینی من این اســت که در آینده‌ای نه‌چندان دور، دیگر شاهد وجود یک پارادایم 
یا دیدمان مســلط در علم اقتصاد نخواهیم بود )مشابه وضعیت اقتصاد متعارف در قرن 
بیســتم(؛ بلکه تصور می‌شود در فضای تحلیلی علم اقتصاد کنونی، بتوان شاهد حضور 
هم‌زمان چندین دیدمان رقیب یا مکمل فعال و فراگیر بود. بی‌گمان اقتصاد رفتاری و 
اقتصــاد نهادی به‌مثابه دو دیدمان مکمل، بخش بزرگی از فضای تحلیلی علم اقتصاد 

را در قرن بیست‌ویکم، به خود اختصاص خواهند داد.
این اثر در واقع یکی از کتاب‌های مرجع و ساده برای تمام افرادی است که می‌خواهند 
با اقتصاد رفتاری آشنا شوند. همچنین مدخلی است برای آن دسته از دانش‌آموختگان 

اقتصاد که می‌خواهند پژوهش‌های خود را در حوزه‌ی اقتصاد رفتاری دنبال کنند. 
در واقع این کتاب به تبیین واقع‌گرایانه‌ی رفتار افراد در دنیای واقعی با ذکر مثال‌هایی 
ساده و جذاب پرداخته است و از همین طریق نیز به نظریه‌ی اقتصاد متعارف )مرسوم( 
به‌دلیل داشتن فرض‌های غیرواقعی و محدودکننده یا ساده‌انگارانه انتقاد شده است. در 
این کتاب، نظریه‌های روان‌شناســی، جامعه‌شناسی، فلسفه، حقوق و اقتصاد با یکدیگر 
تلفیق شده‌اند و از ریاضیات تنها به‌مثابه یکی از ابزارهای کمکی در بیان دقیق و شفاف 
تبیین‌ها نام برده می‌شــود. در واقع نویسنده بدون اســتفاده از فرمول‌های پیچیده‌ی 
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ریاضــی و با زبانی ســاده به تبیین اقتصــادی نقش عوامل کیفی، روان‌شــناختی و 
‬شخصیتی همچون حسادت، عشق، عادت و غیره بر رفتار افراد می‌پردازد؛ به‌گونه‌ای که 
پژوهشــگر علاقه‌مند، بــا مطالعه‌ی هر فصل، موضوع یا ایــده‌ای جذاب برای انجام 
یک پژوهــش خواهد یافت. به‌عبارت دیگر، هر فصل از کتــاب پیش رو می‌تواند به 
موضوعی جذاب برای انجام نوعی پژوهش اقتصادی تبدیل شــود. بی‌گمان مطالعه‌ی 
این کتاب به درک اســاتید، دانشجویان کارشناســی ارشد و دکتری رشته‌ی اقتصاد و 
حتی رشته‌های مدیریت و حسابداری از پدیده‌های دنیای واقعی کمک شایانی خواهد 
‬کرد و در پیشــروی آن‌ها به‌ســوی بهره‌گیری از مرزهای دانش تأثیرگذار خواهد بود. 
تــا آنجا که اگر من جای نویســنده‌ی این کتاب بــودم، آن را »ایده‌هایی ناب برای 

پژوهش در حوزه‌ی اقتصاد رفتاری« نام می‌گذاشتم.
نویسنده‌ی کتاب نه‌تنها سعی دارد با زبانی ساده و به‌کمک مثال‌های گوناگون، مفاهیم 
جدید اقتصاد رفتاری را معرفی کند، بلکه هم‌زمان به تبیین موضوعات اقتصاد رفتاری 
در حوزه‌ی اقتصاد خُرد و اقتصاد کلان نیز می‌پردازد. وی همچنین اختلالات تحلیلی 
اقتصاد مرسوم در کوتاه‌مدت را با استفاده از مثال‌های مختلف و یاری‌گرفتن از علومی 

همچون روان‌شناسی و پزشکی توصیف کرده است. 
ترجمه‌ی این کتاب حاصل نشســت‌های مختلف درخصوص مباحث اقتصاد رفتاری و 
اقتصاد نهادی اســت که در دفتر بنده و با حضور دانشجویان علاقه‌مند و جست‌وجوگر 
تحصیــات تکمیلی این حــوزه به‌صورت هفتگی برگزار می‌شــد. در دوره‌ای از این 
نشســت‌ها، دانشــجویان مقطع دکتری یا ســایر علاقه‌مندان، مقالات و کتاب‌های 
مرجــع یا جدید را در عرصه‌ی اقتصاد رفتــاری مطالعه و معرفی می‌کردند و به بحث 

می‌گذاشتند. 
در خلال همین نشســت‌ها بود که وقتی نوبت به کتاب پروفسور آلتمن رسید، همگی 
اذعان کردند که این کتاب، منبعی ساده، ارزشمند و حائز اهمیت است که باید ترجمه 
شود. بنابراین تقسیم‌کار صورت گرفت و آقای دکتر میرهادی حسینی کندلجی که در آن 
‬زمان از دانشجویان شایسته‌ی مقطع دکتری بود، مسئولیت مقابله‌ی جمله به جمله‌ی 
ترجمه‌هــا با متن اصلی، همگون‌ســازی ترجمه و ویرایش فنــی را بر عهده گرفت و 
بــه این ترتیب، این کتاب به‌کمک ســرمایه‌ی اجتماعی اعضــای علاقه‌مند در گروه 

دوستانه‌ی اقتصاد رفتاری ترجمه شد.
نقش بنده در ترجمه‌ی این کتاب بیشــتر نقشــی مشــاوره‌ای و نظارتی بوده است؛ 
کارهایــی از قبیل خوانــش ترجمه‌ها، انتخاب و نهایی‌ســازی معادل‌های تخصصی، 
بازخوانی بخش‌های دشوارفهم و ارائه‌ی نظرات مشورتی به مترجمان فصول و نیز به 
ویراســتار فنی، بر عهده من بوده است. بنابراین ترجمه این کتاب به‌واقع حاصل یک 



یازده

همکاری جمعی بوده اســت؛ اما به‌علت عدم امکان درج نام همه‌ی مترجمان بر روی 
جلد کتاب، نام من روی جلد درج شــده است و البته نام همه‌ی مترجمان در صفحه‌ی 
شناسنامه کتاب ذکر شده و همه دارای حقوق معنوی برابر هستند. از خوانندگان گرامی 
انتظار می‌رود در صورت مشاهده‌ی برخی کاستی‌ها یا اشتباهات احتمالی، این مهم را 

متذکر شوند تا در چاپ‌های بعدی اصلاح شود.
بــه امید روزی که در ایرانِ ما نیــز تدریس مباحث اقتصاد رفتاری و اقتصاد نهادی به 
بخش مهمی از آموزش علم اقتصاد تبدیل شــود و به این امید که چنین گرایش‌هایی 
در سیســتم آموزشی ایران در ســطح تحصیلات تکمیلی گنجانده شوند تا دیگر هیچ 

سیاست‌مداری با شنیدن واژه‌ی اقتصاد رفتاری یا اقتصاد نهادی، نیشخند نزند.1
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1. همیــن چنــد ســال پیــش )آذر ۱۳۸۸( وقتــی در مناظــره‌ای در مخالفــت بــا طــرح هدفمندســازی یارانه‌هــا بــه 
نقــد ایــن طــرح از دیــدگاه اقتصــاد نهــادی پرداختــم، طــرف مقابــل مناظــره )کــه مشــاور اقتصــادی رئیس‌جمهــور 

وقــت بــود( بــا نیشــخند گفــت: »مگــر اقتصــاد نهــادی هــم علــم اســت؟«
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